
Povećavanje izvoza Bosne i 

Herzegovine kroz program 

Generalnog sistema povlastica

(GSP) 
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Šta je GSP Program?

 “Generalni sistem povlastica SAD“ (GSP) je program 
dizajniran za unaprijeđenje gospodarskog rasta u 
zemljama u razvoju pružanjem povlaštenog duty-free 
uvoza za 5,000 proizvoda iz 122 zemlje

 Bosna i Hercegovina se nalazi na listi zemalja kojima su
dodijeljene povlastice na temelju kojih Bosna i
Hercegovina dobija povlasteni carinski tretman pri
izvozu svojih proizvoda u SAD

 Ovo je prezentacija kako kompanije iz Bosne i
Hercegovine mogu u potpunosti iskoristiti povlastice
GSP programa, s posebnim naglaskom na olakšavanje
razumijevanja i praktičnih koraka kako bi se kvalificirali
za bescarinski tretman u okviru GSP programa
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GSP Program

 Unaprijeđenje pristupa tržištu SAD-a

 Proširenje izbora za industrije i potrošače u 

SAD

 Obezbjeđuje bescarinski tretman za do 5.000 

proizvoda iz 122 zemlje

 GSP program odobren do 31. decembra 2017



Proizvodi obuhvaćeni uvozom kroz

GSP Program

 Obuhvaćeni: mnogi industrijski proizvodi  i 
sirovine, većina nakita, mnogi poljoprivredni 
proizvodi, hemikalije, minerali, mermer, tepisi

 Neobuhvaćeni: većina tekstila i odjeće, 
satovi, obuća, torbe, koferi, neki kožni 
proizvodi i rukavice
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Trgovina SAD i BiH

 2014 uvoz iz BiH u SAD: $ 84 miliona

 2014 uvoz iz BiH u okviru GSP programa: $ 5.6 miliona

 2010-2014 uvoz iz BiH u okviru GSP programa: $22 miliona

Uvoz u okviru GSP programa u 2010-2014: 

 Višenamjenski alati: $ 12.7 miliona

 Konzervirani krastavci: $ 0.5 miliona

 Zamrznuto bobičasto voće: $0.6 miliona
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Kako se kvalifikovati za bescarinski 

tretman u okviru GSP programa

 Proizvod mora biti obuhvaćen GSP programom

 Mora biti proizvod porijeklom iz/ili uzgojen u BiH

 Ako se koriste sirovine koje nisu iz BiH, lokalni

sadržaj i obrada moraju sačinjavati ≥ 35% same 

vrijednosti proizvoda

 Mora biti direktan uvoz u SAD, bez trgovine preko 

trećih zemalja

 Uvoznik mora podnijeti zahtjev za ostvarivanje 

beneficije 

 Čuvati proizvodne / računovodstvene evidencije radi 

pomoći uvozniku u provjeri GSP zahtjeva
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Da li je moj proizvod obuhvaćen 

bescarinskim tretmanom 

kroz GSP program?

 Najlakši način provjere je preko Internet stranice:
http://dataweb.usitc.gov/scripts/tariff_current.asp

 Lista proizvoda obuhvaćenih GSP programom: 

http://www.ustr.gov/trade-topics/trade-development/preference-programs/generalized-system-preference-gsp
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Go to: http://dataweb.usitc.gov/scripts/tariff_current.asp

1. Ukucajte ime 

Vašeg proizvoda

Blackberries

2. Kliknite na “List 

items”

http://dataweb.usitc.gov/scripts/tariff_current.asp
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2. Kliknite na

“Detail”

1. Izaberite Vaš 

proizvod sa liste
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Provjerite je li kod

“A” na spisku za Vaš 

proizvod

√



11

Više informacija 
možete dobiti 
klikom na ove 

linkove.
Na primjer, klikom 
na “imports by 

source country”
(“uvoz po zemlji 

porijekla”)
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Kako povećati bescarinski izvoz 

u SAD

 Koristite GSP kao marketinški alat

 Podnesite zahtjev za GSP program

 Identifikujte proizvode obuhvaćene GSP koje 
BiH izvozi na druga tržišta

 Razmotrite proizvode sa GSP prednostima



14

Bescarinski izvoz kućnih dekora i 

zanatskih predmeta u okviru GSP

 Drvene statue, šolje, namještaj i posuđe (3,2 -10,9% 
carina) 

 Keramičke posude i ukrasni predmeti (6 - 9,8% carina)

 Tipske korpe i torbe (6,6% carina)

 Staklo (6,4% carina)

 Tepisi i prostirke (6% carina)

 Metalni (mesingani) nakit, perle, srebrni i drugi nakit (5 -
11%)

 Gudački i duvački muzički instrumenti (2,9 - 8,7%)

 Zidne zavjese i jastuci/jastučnice (3,8%)



Identifikovanje potencijalnih 

kupaca u SAD i razvijanje 

odnosa sa njima

 Zavisi od veličine, sektora, iskustva

 Da li ste spremni za izvoz?

 Razumijevanja tržišta SAD

 Vrste partnerstva: zastupnik, distributer, 

partner, zajedničko ulaganje 

 Najbolji pristup: sopstvena mreža!

 Sajmovi
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Proces peticije za dodavanje 

novih proizvoda

 Proizvod ne smije biti isključen statutom, 

npr. odjeća

 Poslati peticiju tokom godišnje revizije, 

rokovi navedeni u Saveznom Registru

 Pružiti informacije koje se zahtijevaju u 

propisima
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Za dodatne informacije

Opšte informacije o GSP:
http://www.ustr.gov/trade-topics/trade-development/preference-programs/generalized-system-preference-gsp

Liste proizvoda obuhvaćenih i neobuhvaćenih GSP 

programom:
http://www.ustr.gov/trade-topics/trade-development/preference-programs/generalized-system-preferences-gsp/gsp-program-i-0

17

http://www.ustr.gov/trade-topics/trade-development/preference-programs/generalized-system-preference-gsp
http://www.ustr.gov/trade-topics/trade-development/preference-programs/generalized-system-preferences-gsp/gsp-program-i-0


18

Za dodatne informacije

SAD tarifni raspored:http://www.usitc.gov/tata/hts

Kontaktirajte nas: 

Ambasada SAD u Bosni I Hercegovini

Ekonomski/Komercijalni odjel

Robert C. Frasurea 1 
71000 Sarajevo
tel. 033-704-000
fax. 033-659-722 

web: http://export.gov/bosniaandherzegovina/

http://www.usitc.gov/tata/hts
http://export.gov/bosniaandherzegovina/


Sretno!
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